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СОЗДАНИЕ СТОИМОСТИ ДЛЯ КЛИЕНТОВ 
И ФОРМИРОВАНИЕ ДОЛГОСРОЧНЫХ 

КОНКУРЕНТНЫХ ПРЕИМУЩЕСТВ
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Высокие 
темпы роста 
объемов производства 
металлов «зеленой 
экономики» 
(+20–30% по никелю 
и меди, +40–50% 
по МПГ)

цепочка 
поставок 
исключительно 
надежная 
и отлаженная

Портфель 
высококачественной 
продукции 
и работа над его дальнейшей 
диверсификацией

ESG 
– ключевой приоритет 
инвестиционной программы 
и организационной структуры

Первый квартиль
интенсивности выбросов 
парниковых газов

Цифровизация 
продаж металлов
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